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Sednem kazdego sukcesu
jest odpowiedni dobor ludzi

Z Alain Kaj prezesem Inventage Sp. z 0.0, rozmawia Magdalena Gryczke

Firma Inventage dziala na rynku pol-
skim od ponad 10 lat. Specjalizuja sie
Panstwo w ulepszaniu wynikow fi-
nansowych firm. Na czym dokladnie
polega dzialalnoé¢ firmy?
W maju przyszlego roku bedziemy $wie-
towali 12 lat Inventage w Polsce. Jeste$smy
z tego bardzo dumni, bo nasze wcigz ro-
snace doswiadczenie powoduje, Ze mozemy
jeszcze lepiej wspiera¢ naszych Klientow.
Wspotpracujemy gltéwnie z najwigkszy-
mi firmami w Polsce. Niemniej jednak
w gronie ponad 1500 podmiotéw bedacych
Klientami Inventage, mamy coraz wigcej
przedsigbiorstw innowacyjnych, w tym na-
wet malych firm.

Praca specjalistow Inventage polega glow-
nie na uzupetnieniu tego, co firmy same juz
robig na co dzien, ale tez na sprawdzeniu
poprawnosci rozliczen w obszarze podat-
kow i sktadek ZUS. Zmiany w przepisach
prawnych sa tak czeste, a szerokie orzecz-
nictwo tak skomplikowane, ze firmy po-
trzebuja wyspecjalizowanych ekspertow,
ktorzy skupiaja sie na konkretnych zagad-
nieniach. W sytuacji, gdy firmy zarzadzaja
ogromnymi budzetami, szczegotowe zba-
danie kazdego z elementow moze wygene-
rowac setki tysiecy oszczednosci. Eksperci
Inventage, w efekcie przeprowadzonej ana-
lizy, sa w stanie generowa¢ tego typu kwo-
ty. Dla naszych Klientéw jest to przychod
nadzwyczajny.

Klienci Inventage cenia sobie bardzo
wspolprace z Pafstwa firmg. Czym
Inventage wyroznia si¢ od firm o zbli-
Zonym profilu?
Trudno jest wyrdzniaé firmy w naszej bran-
2y, poniewaz kazda bedzie si¢ prezentowata
jako wyjatkowa i oczywiscie najlepsza.
W Inventage cenimy sobie blisko$¢ z na-
szymi rozmdéwcami. Dobra relacja pozwala
na zwiekszenie zaufania. Klienci zawsze
moga na nas liczy¢ - w mozliwie najszyb-
szym trybie.
Godnym podkreslenia jest fakt, ze nie-
ktérzy z naszych ekspertéw maja w swo-
jej dziedzinie najwigksze do$wiadczenie
w Polsce. Powoduje to, Zze mozliwosci po-
magania firmom s3 wieksze od tych, ktére
ma konkurencja. Przytocze tu prosty przy-
klad: bardzo duzo jest lekarzy rodzinnych,
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ale malo wyspecjalizowanych chirurgéw.
My raczej dzialamy jak chirurg, ktory
prowadzi najtrudniejsze operacje, gwa-
rantujac jednoczesnie najwigkszy poziom
bezpieczenstwa i pozadany efekt koncowy.
Stale rosngca liczba firm z réznych branz
powoduje, ze doswiadczenie Inventage jest
coraz bogatsze i mozemy dopasowywac
ustugi do kazdego, nawet najbardziej wy-
magajacego Klienta.

Panie Prezesie, jest Pan nie tylko
zalozycielem Inventage, jej sercem
i umyslem, ale rowniez twdrca stoso-
wanych przez firme rozwigzan. Czy
moglby Pan podzieli¢ si¢ z nami swo-
im doswiadczeniem?
Od ponad 30 lat zarzagdzam firmami.
W mojej opinii wazny jest produkt lub
ustuga. Maja by¢ one odpowiedzig na
zmiany w prawie i nieustannie zaspokaja¢
potrzeby Klienta. Sednem kazdego sukce-
su jest zespot — odpowiedni doboér ludzi.
Zaangazowanie tych ludzi, aby w jak naj-
wiekszym stopniu zadowoli¢ Klienta, jest
niezbedne. Obok tego - lojalnoé¢, pomy-
stowos¢, ciezka praca i wiara w strategie
firmy powoduja, ze mozna utrwala¢ swoja
pozycje na rynku.

Czy i w jaki sposéb Polski Lad wply-
nie na zakres uslug oferowanych
przez Inventage?

Ustawodawca  wprowadza  regularnie
zmiany prawno-podatkowe, ktére maja
ogromne znaczenie dla finanséw firm.
Klienci ubolewaja nad tym, bowiem zmia-
ny te nie zawsze s fatwe do zrozumienia
i czgsto mato precyzyjne. W takiej sytuacji
potrzebuja ekspertdw, takich jak Inventa-
ge, aby wybra¢ jak najlepsza $ciezke decy-
zyjna i bezpiecznie uzyskaé jak najlepszy
efekt koncowy.

Polski tad, ktéry zacznie obowigzywaé
z poczatkiem 2022 r., wprowadza do sys-
temu podatkowego cze¢$ciowo nowy za-
kres ulg - tzw. Pakiet Ulg na Innowacje.
Firmy inwestujace w rozwdj i stawiajace
na innowacyjnos¢, beda mogly korzysta¢
teraz z: ulgi B+R, Innovation Box, ulgi na
prototyp, ulgi na robotyzacje, czy ulgi na
wsparcie innowacyjnych pracownikéw.
Nie mamy juz wiec jednej lub dwéch ulg -
pojawily sie kolejne, na ktére nalezy spoj-

rze¢ kompleksowo pod katem mozliwosci
skorzystania przez konkretnego Klienta,
z jednej lub kilku jednoczesnie.

Jaka jest wizja rozwoju dzialalnosci
Inventage?

Wizja rozwoju Inventage jest bardzo jasna:
utrzymanie jak najwyzszego poziomu bez-
pieczenstwa dla naszych Klientéw oraz ja-
kosci $wiadczonych ustug.

Zadowolenie naszych Klientéw - poparte
licznymi rekomendacjami - i zdobywanie
tych, ktorzy nie do konca sg usatysfakcjo-
nowani z efektéw pracy innych doradcow,
pozwala by¢ uznanym liderem w naszych
specjalizacjach.

Jesli chodzi o wspolprace polsko-
-francuska - czy Inventage wspoélpra-
cuje z firmami francuskimi, ktore
prowadza dziatalnos¢ w Polsce?

Spolka Inventage jest czlonkiem Polsko-
-Francuskiej Izby Gospodarczej. Wspdt-
pracujemy z firmami z r6znym kapitatem.
W naszej dzialalnosci nie robimy rozrdz-
nienia na firmy z kapitalem francuskim i te
z kapitalem polskim, czy zagranicznym.
Firmy dzialtajace pod francuskimi branda-
mi, prowadzace dzialalno$¢ gospodarcza
w Polsce, rozliczajg podatki i podlegaja pod
polska jurysdykcje prawno-podatkowa.
W firmach z udziatem kapitatu zagranicz-
nego stanowiska dyrektoréw finansowych
oraz dyrektorow HR czesto zajmuja polscy
menedzerowie z duzym do$wiadczeniem.
Dla nas najwazniejszy jest efekt wsparcia
finansowego i budowanie trwalej relacji
z naszymi Klientami, opartej na wzajem-
nym zaufaniu.



